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ACTA No. 12

NOMBRE DEL COMITE O DE LA REUNION: Asesoria formulacion plan de negocios Fondo
Emprender, GreenDrone - Sebastian Ruiz.

CIUDAD Y FECHA: Ibagué, 01 de | HORA INICIO: 8:00 a.m. | HORA FIN: 10:00 a.m.
marzo del 2022.

LUGAR Y/O ENLACE: \Virual, | DIRECCION GENERAL / REGIONAL / CENTRO
https://meet.google.com/rse-pssu-unc | Regional Tolima/ Centro de Comercio y Servicios

AGENDA O PUNTOS PARA DESARROLLAR:
1. Necesidades del cliente
2. Tendencia de crecimiento del mercado

OBJETIVO(S) DE LA REUNION: Realizar la reunién de asesoria para la formulacion del
proyecto, el cual sera presentado en las convocatorias del Fondo Emprender.

DESARROLLO DE LA REUNION

Se inicia la hora programada, en presencia del orientador del SBDC y el emprendedor. Se
desarrollando la siguiente agenda.

1. Necesidades del cliente y consumidor

Teniendo en cuenta que ya se tiene identificados el clientes (s) y consumidor, se identifica las
necesidades que se esperan satisfacer con la empresa y los productos que vendera la
empresa, donde se tiene en cuenta aspectos como:

¢ Problematica, causas y consecuencias
e Necesidades identificadas
e Aspectos sobresalientes del estudio de mercado

Se realiza juntamente con el emprendedor el Médulo de QUIEN ES EL PROTAGONISTA
Enfocado en cliente y/o consumidor, donde se identifican las necesidades y problematicas a
solucionar.

2. Tendencia de crecimiento del mercado

El emprendedor construyo el texto de analisis del sector, donde se identifica el crecimiento,
empleos que generan, aspectos economicos, formativos entre otros. Igualmente, el gestor le
hace aportes importantes y correcciones al texto.

De igual manera se identifica la articulacién del proyecto con los planes de desarrollo
nacional, regional, local y demas estudios pertinentes relacionados con la actividad
economica a desarrollar.

Se realiza una busqueda de las tendencias de crecimiento del mercado donde va a operar la
empresa relacionando los datos mas sobresalientes y las fuentes de donde se tomd la
informacion.

CONCLUSIONES

Se realiza el acompafiamiento en el proceso de validacion de la idea de negocio.

COMPROMISOS
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